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Verdienen Sie Thren Lebensunterhalt
— - - S— mit Abenteuern

Die Winter auf Ibiza sind milde. Unsere bevorzugte
Winteraktivitit ist es, in einem Café in der Ndhe des Strandes
zu sitzen und den strahlenden, warmen Sonnenschein
aufzusaugen, wihrend wir unsere Biicher und Broschiiren
schreiben. Nachts gehen wir hinein, um die Gesellschaft von
Freunden zu geniefen.

Mia ist die meiste Zeit des Winters unterwegs. Sie verbringt
ihre Zeit an Orten wie Aruba, Hawaii und Bora Bora. Reisen
offnen die Fenster der Wahrnehmung. Menschen miissen auf
Wanderschaft gehen, genauso wie Vogel. Indem sie ihren
Instinkten folgt, aktiviert Mia den uralten, instinktiven Drang,
der ihre tiefe Weisheit wachruft.

Das Spiel des Unternehmertums zeigt Thnen, wie Sie Thren
Lebensunterhalt verdienen, indem Sie Ihrem Herzen folgen,
egal wohin es Sie fiihrt. Sie kdnnen diese Féhigkeit genauso
lernen, wie Sie Klavier spielen lernen. Montagabends kénnen
Sie sich mit Skype in die Coaching School und Entrepreneur
Rendite auf die Investition School einschalten und alles lernen, was Sie bendtigen, um

finanzielle Freiheit zu erlangen.

Die wirtschaftliche Vorhersage fiir die Bilanz der groBen Unternehmen sicht
schlecht aus fiir 2013. Aber die Lage hat nie besser ausgesehen fiir freie selbstiandige
Unternehmer. Dies wird ein leichtlebiges Jahr. Sie werden mehr erreichen, wenn Sie
Projekte gemeinsam mit Freunden genieBen, als sich alleine abzurackern. Lesen Sie
Geh nie alleine essen! von Keith Ferrazzi um zu lernen, wie Sie ein groBBes Netzwerk
guter Freunde aufbauen kdnnen.

Wir folgen unserem eigenen Rat. Im Februar griinden wir ein Unternehmen, in
dem die Mitarbeiter Anteile besitzen. Uber die kommenden Jahre werden wir 100
der besten Coachs und Trainer der Welt zusammenbringen, um die beste
Trainingsorganisation der Welt zu kreieren, die es je gab. Alle Team Spieler sind
willkommen, sich zu bewerben.

Unsere Mission ist es, Manner und Frauen darin zu unterstiitzen, Harmonie zu
Hause und Gleichberechtigung am Arbeitsplatz zu schaffen. Wir haben schon unsere
ersten drei Trainer eingestellt — Xochi Wild, Justin Herfel und Mia Sage. Unser
erstes Trainer Training findet vom 1.- 10. Februar auf Ibiza statt.

Wenn Sie die harte Arbeit, die mit intensivem Training einhergeht, lieben, und
wenn Sie Teilhaber/in an einem groBen internationalen Konzern sein wollen, sagen
Sie uns Bescheid, damit wir Thre Reise beginnen kdnnen, die zu Threr Verabredung
mit dem Schicksal fiihrt.

Mia’s Buch verkauft sich gut und wird von der Kritik hoch
gelobt. Wir haben so hart an diesem Projekt gearbeitet, dass wir
nicht in der Lage waren, lhre vielen Emails im Dezember zu
beantworten. Wenn Sie also das einjahrige Trainingspaket mit 40%
Preisnachlass angefragt haben, kontaktieren Sie uns bitte nochmals,
damit wir Thre Anmeldung bearbeiten konnen. Wir werden das
Zahlungsdatum bis zum 10. Februar verldngern, um sicher zu
stellen, dass wir lhre Fragen beantworten und die einzelnen
Angelegenheiten 16sen kdnnen, um Ihre speziellen Bediirfnisse zu
erfiillen.

Ist es nicht komisch, dass wir das Trainingsunternehmen mit
dem besten Service sind und dass unser Service so hédufig nicht
ausreichend ist? Das ist so, weil unsere am wenigsten erfahrenen
StudentInnen unseren Kundenservice handhaben. Wie sollten sie
sonst lernen, wenn nicht indem sie an Thnen {iben k6nnen? Bitte
haben Sie also Geduld. Sie waren auch einmal Anfénger.
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Neuigkeiten

Wenn Sie vorhaben, Thr eigenes Geschift aufzubauen
oder ein grofartiger Coach zu werden, bieten wir
Montagabend ein SKYPE Seminar an, das Sie von IThrem
Wohnort aus besuchen konnen. Unsere besten Coachs
werden jeden Montagabend die Entrepreneur School von
18:00 — 20:00 Uhr und die Coaching School von 20:30 —
22:30 Uhr durchfiihren. Die Kursgebiihr ist extrem niedrig.
Die Fahigkeiten, die Sie lernen, sind unglaublich wertvoll.
Sie konnen sich entscheiden, eine von den Veranstaltungen
zu besuchen oder beide zusammen.

Wenn Sie dieses Seminar in lhrer Heimatstadt
ausrichten, verdienen Sie 25% der eingenommenen
Kursgebiihren. Um eine Kursgruppe zu starten, miissen Sie
mindestens 4 Teilnehmerlnnen fiir die vierwdchige Serie
anmelden. Melden Sie sich jetzt an, um Ihre
unternehmerischen Fahigkeiten auszubauen.

Griille von Mia Sage

Es iiberrascht mich, wie mein Buch Wellen der Begeisterung durch die
Bevolkerung auslost. Die Leute mogen es wirklich. Bestellungen treffen
schneller ein, als wir sie bearbeiten kénnen. Meine gro3te Freude ist es, zu sehen,
wie viele Ménner das Buch fiir Thre Frauen und Freundinnen kaufen. Ich habe
gerade eine Bestellung iiber 2000 Biicher in die USA aufgegeben, um der
Nachfrage nachzukommen.

Ein Spitzenkritiker aus den USA liest das Buch derzeit. Er hat die Halfte
schon geschafft. Er hat mir eine Email geschrieben, um mir zu sagen, dass er das
Buch liebt und dafiir eine Top-Kritik schreiben wird. Und dass er mir das feuchte
Taschentuch senden wird. Ich hoffe, dass ist ein gutes Zeichen. Da es mein erstes
Buch ist, verstehe ich nicht mal die Bedeutung dieser Aussage.

Die Leser sagen mir, dass ich eine gute Balance zwischen Stil und Substanz
gefunden habe. Viele erzdhlen mir, dass es beides ist: herzlich und stark. Ich
weif, nicht jeder wird es mogen, also warte ich, bis die Reaktion der Gegner sich
ankiindigt. Aber im Moment fiihlt es sich gut an, all das positive Feedback zu
horen. Wenn dieses Buch nur einer Frau hilft, ihren Weg mit Ménnern zu finden,
dann hat es sich gelohnt.

Das I-Ging sagt, dass der Anfang chaotischer Uberfluss ist.
Zurzeit konnen wir anscheinend nicht mal die wichtigsten,
dringlichsten Dinge erledigen. Jeder Cent, der reinkommt,
geht sofort wieder raus zu Projekten, die einfach nicht
warten konnen. Dutzende von Aufgaben liegen auf Eis.
Wie konnte das eine gute Sache sein? Fragen Sie mich in
ein paar Monaten. Derzeit schwimmen wir bis zum Hals
im Sumpf mit den Krokodilen. Wir erinnern uns kaum
mehr, dass wir gegkommen waren, um den Sumpf trocken
zu legen.

Es ist schon komisch, aber ich liebe das alles. Die
Silvesterparty erscheint schon Monate her. Es passiert so
viel in einer einzigen Stunde, dass jeder Tag wie ein Jahr
erscheint.

Bisher fiihlt sich Erfolg nach gar nichts an. Er erscheint
eher wie Nicht-Existieren. Nirvana bedeutet keine
Existenz, dies konnte also eine grofe Errungenschaft sein.
Ich mochte nie aus diesem wunderbaren Traum
aufwachen.




How to Talk Trainer/innen Kurs
(1.-10. Feb)

Mainner sind nicht das Problem. Jeder ist ein Irrgarten—
jeder ist irre spannend. Entrdtseln Sie einen Mann und Sie
halten den Schliissel zur gesamten Spezies in Héanden. Das

Training fiir Fortgeschrittene fangt jetzt an.

Sie lernen nur, was Sie selbst lehren. Wihrend Studenten
Ideen auswendig lernen, geben Trainerinnen Ihre Liebe und
Energie. Wir bringen alle zusammen, indem wir den
Magnetismus entwickeln, der die menschliche Energie in eine

grofartige Symphonie der Freude verwandelt.

Verbringen Sie 10 Tage mit uns auf Ibiza und wir geben
Ihnen den Dirigentenstab in die Hand, so dass Sie die Musik
zwischen Ménnern und Frauen entfesseln konnen. In weniger
als zwei Wochen sind Sie bereit, die Welt zu bereisen und
Frauen dazu zu inspirieren, ihre Rolle als Musen der

Lebenskunst auszufiillen.

Dieser Kurs macht Spaf3, Spali, Spal3. Sie werden die Rolle
spielen, die zu spielen Sie gemacht wurden. Sie werden zu
der Personlichkeit werden, die zu vermitteln Sie geboren

wurden.

Wenn Sie nach Ibiza kommen

Die Vielfalt und Lebendigkeit der Kurse im neuen Jahr sind
nicht zu beschreiben. Sie miissen sich den Kalender selbst
angucken, um zu verstehen, was hier passiert. Es gibt so viele
groBartige Trainings und jedes ist sehr aufregend. Wir haben
versucht, sie in Dreier-Paketen iiber manche Monate zu verteilen, so
dass Sie meistmdglich aus jedem Flug nach Ibiza fiir sich
herausziehen konnen.

Unser Bewusstsein wichst so schnell, dass wir es nicht in Worte
fassen konnen. Irgendwie explodieren unsere Projekte in die
Umsetzung zusammen mit der Verdnderung unseres Bewusstseins.
GroBartige Veranstaltungen entstehen aus dem Nichts. Es fiihlt sich
an, als sind wir bereit fiir die Reise.

Es spielt keine Rolle, ob Sie in die alltigliche Welt
zuriickkehren oder in eine Realitdt mit hoherer Geschwindigkeit
starten. Jede Entscheidung ist die richtige, wenn Sie sie aus Threm
Herzen heraus treffen. Aber wenn Sie das natiirliche Hochgefiihl
von Hochstleistung lieben, dann sehen wir Sie auf Ibiza.

Maui oder Oahu—Sie Wihlen

Ibiza macht eine Pause fiir den Rest des Winters. Sie
miissen nach Hawaii fliegen, um Thre Liebe lebendig zu
halten und Thr Bewusstsein zu erweitern. Mia wird
Partnscherschaftsseminare auf Maui und in Honolulu machen.
Manchmal miissen Sie Thren Geist hinter sich lassen, indem
Sie die Reise Ihres Lebens unternehmen.

Wenn Sie Carly oder Xochi fragen, werden Sie lhnen
sagen, dass Wunder im Siidpazifik geschehen. Der einzige
Weg, diese Magie, von der erzdhlt wird, je zu verstehen, ist,
sie selbst zu erleben.

Werfen Sie einen Blick in den Kalender 2013 fiir unsere
tropischen Termine. Dann buchen Sie lhren Flug in eine
andere Realitdt. Wir sehen Sie im Paradies.



Integrity Selling
Verkaufen mit Integritit
(9.-14. April)

Etwas Furchtbares passiert, wenn Sie nicht effektiv verkaufen —NICHTS. Vertrauen zu gewinnen ist das wichtigste
Element fiir den Erfolg in jeder Profession. Die meisten Fachleute stellen Ihre Veranstaltungen ins Internet oder fragen
ein paar Leute, ob sie gerne teilnehmen mdchten. Diese Taktiken scheitern fiir gewohnlich.

Loyale Kunden zu gewinnen erfordert eine gute Strategie, herausragende Fertigkeiten im Zuhoren und die Fahigkeit,
Menschen dazu zu inspirieren, sich anzumelden und fiir Thre Dienstleistungen zu bezahlen. Normales Verkaufen benutzt
Techniken, um eine andere Person dazu zu bewegen, zu tun, was Sie von ihnen wollen. Verkaufen mit Integritit auf der
anderen Seite ist eine warmherzige Unterhaltung, in der Sie sich auf die Freundschaft konzentrieren und so viele
Informationen wie mdglich iiber das Leben und Geschéft des potentiellen Kunden aufnehmen. Wir zeigen lhnen, wie Sie
richtig zuhdren und dann Empfehlungen aussprechen, so dass die Menschen herzlich auf Ihre Produkte und
Dienstleistungen ansprechen. Wir zeigen Thnen den Algorithmus (die Schritte), um die Ergebnisse zu erzielen, die Sie
sich wiinschen.

The Art of Closing the Sale

Die Kunst des Verkaufsabschlusses
(16.-21. April)

Es kommt ein Moment in jeder Geschéftstransaktion, fiir den Thr/e Kunde/in durch seine oder ihre Angst gehen muss
und eine Kaufentscheidung treffen muss. Die meisten Deals scheitern an diesem Punkt. Der Verkdufer spiirt das
Unwohlsein des Kunden und weicht vom Verkauf zuriick.

Sie brauchen keine Zaubertricks oder eine Verkduferpersonlichkeit, um Menschen darin zu unterstiitzen, sich auf
etwas einzulassen. Was Sie brauchen sind spezifische Methoden, um Menschen zur Aktion zu bewegen. Die Kunst des
Verkaufsabschlusses bietet viele Rollenspiele und Verhaltensiibungen, um IThnen dabei zu helfen, die Schritte zu
meistern, die Sie brauchen, um eine Kaufentscheidung und einen Geldtransfer fiir Ihren Service zu erzeugen.

Die Leute werden Ihr gesamtes Geschift danach beurteilen, wie gut Sie sie behandeln wihrend des
Verkaufsprozesses. Erlauben Sie uns, Sie besser darin werden zu lassen, so dass Sie mehr Menschen helfen konnen und
das Einkommen verdienen, dass Sie verdient haben.

Sales Mastery
(4-Wochen-Serie)

Okay, Sie haben also endlich verstanden, dass Verkaufen der einzige 100%ig verldssliche Weg zum Erfolg ist. Sie
wollen lernen und Sie sind dazu bereit, Zeit ins Uben zu investieren. Aber Ibiza ist weit weg und Sie mogen kaltes
Wetter. Daher haben wir ein Lernpaket fiir zu Hause entwickelt, dass Sie vor Ort in Threr Heimatstadt durchfiihren
konnen. Sales Mastery sind vier Wochenenden mit Verkaufstrainings hochster Qualitdt, die Sie mit einer Gruppe von
guten Freunden durch die Wunder von SKYPE besuchen kdnnen.

Verkaufskunst ist mehr als nur Verkaufen. Menschen lernen genauso das Verkaufen, wie sie das Laufen lernen—ein
Babyschritt nach dem anderen. Anstatt Leute zu fragen, ob sie kaufen wollen, miissen Sie siec zum Reden bringen. In ihrer
Meta-Sprache werden sie Thnen genau sagen, was sie brauchen und sie werden Signale senden, die Thnen erzdhlen, wie
Sie fortfahren wollen.

Verkaufstechniken sind abrupt und unhéflich. Es fiihlt sich gruselig an, wenn jemand bei Thnen einen Verkaufstrick
anwendet. Warum sollten Sie das mit anderen machen wollen? Wir kénnen Thnen zeigen, wie Sie sich in den Kaufprozess
des Kunden einschalten, so dass Sie deren Rhythmus verstechen und IThre Produkte und Dienstleistungen auf die
Bediirfnisse jedes Kunden zuschneiden kdnnen.

Dauert es langer, einen lebenslangen Kunden zu gewinnen? Natiirlich tut es das. Miissen Sie sich die Kunst des
Respektierens aneignen? Sie liegen absolut richtig. Lohnt sich die Zeit und Ubung, die es braucht, um Vertrauen zu
gewinnen? Auf jeden Fall.

Wenn Sie zum Lernen bereit sind, dann kdnnen wir Thnen zeigen, wie Sie bei Menschen gut ankommen. Wahrend Sie ihr
Vertrauen gewinnen, werden Sie Thnen ihre Freunde schicken, damit Sie mit Thnen arbeiten.
Rufen Sie uns heute an, um zu sehen, ob ein Kurs in Threr Néhe stattfindet.



Januar

B Self-Actualization
Geisha Series
Bl Weekends

2013

I Sage University 10-day module
B Sage University 6-day modules M How to Talk to Men Series

Montag

Dienstag

Mittwoch

Donnerstag

Freitag

Samstag

Sonntag

1

Self-Actualization - Ibiza

7
Self-Act...on - Ibiza

10

11

12

13

14
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

15

16

17

18

19

20

21
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

22

23

24

25

26

27

28
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

29

30

31

Februa

B Self-Actualization
Geisha Series
Bl Weekends

r 2013

B Sage University 10-Day module
Il Sage University 6-Day modules [l How to Talk to Men Series

Montag

Dienstag

Mittwoch

Donnerstag

Freitag

Samstag

Page 1/1

Sonntag

1]

How to Talk Instructor Course (10-Day) - Ibiza

2]

4]
How to Talk Instructor

= 18:00 Coaching
= 20:30 Entrepreneur

5]
Course (10-Day) - Ibiza

6

10

11
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

12

13

14

15

16

17

18
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

19

20
Geisha School Advanc

ed - Maui

21

22

23

24

25
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

26

27

28

Page 1/1



Marz 2

B Self-Actualization
Geisha Series
Bl Weekends

013

I Sage University 10-day module
B Sage University 6-day modules M How to Talk to Men Series

Montag

Dienstag Mittwoch

Donnerstag

Freitag

Samstag

Sonntag

1] 2

| How to Talk to Men - Honolulu

ow

= 18:00 Coaching
School via Skype

m 20:30 Entrepreneur
School via Skype

6 7
|_How to Talk to Men in Business - Honolulu

8

10

11
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

12

13 14
_ How to Talk Instructor Course (10-Day) - Honolulu

15

16

17

18
How to Talk Instructor

= 18:00 Coaching
= 20:30 Entrepreneur

19
Course (10-Day) - Honolulu

20 21

22

23

24

25
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

26

27 28

29

30

31

April 2

I Self-Actualization
Geisha Series
Bl Weekends

013

I Sage University 10-day module
I Sage University 6-day modules [l How to Talk to Men Series

Montag

Dienstag Mittwoch

Donnerstag

Freitag

Samstag

Page 1/1

Sonntag

= 18:00 Coaching
School via Skype

= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

9

== 18:00 Coaching (" Integrity Selling (6-Day) - Ibiza

10 11

12

13

14

15
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

16

17 18

19

20

21

|_The Art of Closing the Sale (6-Day) - Ibiza

22
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

23

24 25

26

27

( Sales Mastery - Skype

S

29
= 18:00 Coaching
School via Skype
= 20:30 Entrepreneur
School via Skype

30
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